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RESUMEN

Las barreras al comercio internacional cada veznsemores y los procesos de
integracion de los paises avanzan inexorableméwemas hay que sumar a unos
Estados cada vez mas concienciados de la necatgtl@dmercio internacional, de ahi
gue cada vez se fomente méas. Para que una compaisa llevar a buen fin sus
operaciones de comercio internacional, tiene queaar a fondo las diferentes soluciones
financieras a su alcance, para poder intercambsalbienes y servicios de manera eficaz
y eficiente. Para esto, elegir los medios de padosyinstrumentos de financiacion
correctos, con sus ventajas y desventajas, senfatlenportancia para poder superar las
dificultades que se presenten en el comercio extde las compafiias. En este trabajo se
analizan todos estos aspectos financieros del coneternacional con el fin de ofrecer

una vision lo mas completa posible de sus caratit=as.

ABSTRACT

Barriers to international trade are dwindling antegration processes countries
go forward inexorably. Also we have to add soméeStancreasingly conscious of the
need of international trade, therefore increasimther it more. The company has to know
completely all the financial aviable in order tacseed in its external operations. In this
way, it could get goods and services effectivelg afficiently. To do this, the company
should choose the method of payment and finanastguments right, with its advantages
and disadvantages. It will be vital to overcome th#ficulties that appear in the
international trade of the companies. In this pafiehese financial aspects of international
trade are analyzed in order to provide an overvasvcomplete as possible of their
characteristics.
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Aspectos financieros del comercio internacional: medios de pago e instrumentos de financiacion

INTRODUCCION

Cada vez existen menos barreras para el comert@aaxy la integracion entre los
diferentes Estados es mayor. Los paises son mé&gieotes de que deben de realizar
procesos de integracion, como las uniones aduanBeasa el correcto desarrollo de las
operaciones el comercio internacional, las emprésasn que conocer todas las soluciones
financieras que existen, para asi realizar undatebio de bienes y servicios lo mas eficaz y
eficiente posible.

Por un lado es interesante que tenga conocimientosddistintos medios de pago que
se suelen utilizar en las transacciones comerciatemacionales, para poder elegir el que
mas se ajuste a sus necesidades. Igualmente, Jeegerconocer distintas posibilidades de
obtener financiacion para sus operaciones de e@on e importacion, a través de distintos
productos financieros que puedan hacerle masdacittividad comercial con el exterior.

El objeto del presente trabajo es profundizar etosesspectos financieros del
comercio internacional. Tanto con distintos medois pago que existen, como los
instrumentos de financiacion y las principalesdates de apoyo disponibles para facilitar a
las empresas el comercio exterior.

Si bien, inicialmente, el objetivo que se planteé fa realizacién de un andlisis tanto
cuantitativo como cualitativo de los diferentes ductos financieros, la falta de datos
estadisticos disponibles, motivd la simplificacidal objetivo a una descripcion de las
caracteristicas concretas y peculiares de caddeietios.

Para la elaboracién de este trabajo se ha llevaadb@ una revision de la bibliografia
existente sobre el tema (fundamentalmente manu&las) poder exponer ordenadamente las
ideas principales obtenidos de su analisis. Iguatejese ha utilizado la informacion de
diferentes organismos relacionados con el comemimdial y publicados a través de
distintos informes en sus respectivas paginas webs.

El trabajo se ha dividido en cinco partes ademasstie introduccion, un epigrafe
dedicado a las conclusiones y otro final en elspieecoge la bibliografia consultada.

La primera parte se centra en la importancia qretel sector exterior para los paises
y las diferentes cuestiones que lo abordan, comdasoparticularidades y las oportunidades
gue presenta. Ademas se identifican los diferegtados de integracion. Para terminar, se

hace un analisis sobre la evolucion sobre el seterior espafiol.
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La segunda parte del trabajo esta basada en lestasgualitativos que presentan los
medios de pago del comercio internacional. Se amolas mas usuales, con sus principales
caracteristicas y un esquema en el que se espesufittincionamiento.

En la tercera parte del trabajo, se profundimalas diferentes férmulas para la
financiacién de las exportaciones y las importagson

A continuacion se hace referencia a los principatganismos oficiales de apoyo al
comercio exterior de cuya actividad se pueden &ottar l0os empresarios espafnoles para sus
operaciones internacionales. Asimismo, se dastasus principales caracteristicas y los
requisitos que deben de reunir los empresariospuater acceder a ellos.

En la dltima parte del trabajo se aborda el problema hora de cubrir los riesgos que
presenta el comercio exterior, indicando los diiege métodos para hacer frente a los mismos,

asi como los principales medios para cubrirlos.

1. ASPECTOS BASICOS DEL COMERCIO EXTERIOR

1.1 CONCEPTO DEL SECTOR EXTERIOR

Las relaciones comerciales que un pais tenga coestl de paises se conoce como
comercio exterior de dicho pais. Hay que hacerdistancion entre el comercio internacional
o mundial y el comercio exterior. El primero eddrde todos los intercambios que se producen
en el mundo y el segundo es aquel que desarrolisndeterminado y el resto de los paises,
siendo este una porcién del comercio internacighdeaga Ortiz, J., 2013).

Ambos se miden a través de estadisticas esenb@yesn dia para la mayoria de los
paises, dada la importancia con la que incidennanegonomia las transacciones mundiales

de mercancias, servicios y capitales.

1.2 PARTICULARIDADES Y OPORTUNIDADES DEL COMERCIONTERNACIONAL

El comercio internacional, segun Muro Gil, J. RX2), cada vez tiene mas relevancia
en las economias, siendo pieza clave de estasd@umaiblamos de comercio exterior hay
gue diferenciar el tipo de operacién que estamiizantdo, siendo las mas habituales las
importaciones y exportaciones. Estas operasiotienen una serie de particularidades

respecto a las operaciones que se realizan encanawional.
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gue, en el comercio internacional, las mercandggarva través de un transporte multimodal
y estan expuestas a diferentes riesgos, por ldaguseguros seran esenciales. También es
muy importante asegurar las operaciones frents ditintas fluctuaciones que pueda sufrir
una divisa, ya que son operaciones que normalnt@mscurren en periodos largos.

Los factores determinantes de las condiciones dgb pen las operaciones de
compraventa internacional sorel‘plazo pactado, por el cual el comprador realedgpago;
la moneda, cifrada en el contrato comercial intestomal entre las partes, en el que el
comprador/importador realiza el pago; la forma, kenque el importador realizara el pago;
el medio, por el cual el comprador/importador realiel pagd (Eslava, J. y Céaceres, D.,
2006)

En cuanto a las oportunidades, Anguita Morera,2812) sefiala que, mediante el
comercio exterior, se adquieren bienes y servid®aises que son mas productivos, es
decir, que son mas eficientes que nosotros. Denesti®, cada pais se podra especializar en
la produccion de los bienes y servicios en losgupueda conseguir una ventaja competitiva
significativa y aporte un valor extra frente a passes exteriores.

Para alcanzar este objetivo tenemos que llevaralao cuna especializacion
internacional, ya que, gracias al comercio extenmdremos aprovechar economias de
escala. De este modo, al centrarnos en los praslectdos que podamos obtener una ventaja
competitiva podremos producir a un menor costeupatad, al aumentar la produccion para
vender al exterior. Del mismo modo, se fomentadametencia, ya que las empresas con
comercio exterior tienen mas incentivos en cuanta imanovacion y, de este modo, seguir
manteniendo su ventaja competitiva, ya sea a trdedls diferenciacion de los productos,
mejorando la calidad de los mismos, o reduciendasstos (Eiteman, K. 2011).

Otra ventaja que tiene el comercio exterior esdikda que supone frente a una
saturacion en el mercado nacional. En Espafa,hesgido usado por las empresas, ya que,
dada la situacién en la que se encuentra el mericaeador, el mercado internacional ha
supuesto una ayuda para la economia de las empEsskstabla 1 podemos observar cémo
desde el aflo 2002 al 2007 la diferencia entre itapmmes y exportaciones no para de
crecer, para posteriormente reducirse de maneistasig hasta el afio 2013, exceptuando el
afio 2010 que creci6. Ademas puede apreciarse camamportaciones en el periodo

crecieron un 42,75%, mientras que las exportacioregseron un 75,76%.
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Tabla 1. Diferencia entre exportaciones e impootaes espafiolas 2002-2013

Importacion | Exportacion | Diferencia “
2002 175.267,90 133.267,70 42.000,20 - - -
2003 185.113,70 138.119,00 & 46.994,70 5,62 3,64 3,2
2004 208.410,70 146.924,70 = 61.486,00 12,59 6,38 3,2
2005 232.954,50 155.004,70 77.949,80 11,78 5,50 3,7
2006 262.687,20 170.438,60 @ 92.248,60 12,76 9,96 4,2
2007 285.038,30 185.023,20 @ 100.015,10 8,51 8,56 3,8
2008 283.387,80 189.227,90 94.159,90 -0,58 2,27 11
2009 206.116,20 159.889,60 46.226,60 -27,27 -15,50 -3,6
2010 239.630,10 186.458,50 @ 53.171,60 16,26 16,62 0
2011 263.140,70 215.230,40 47.910,30 9,81 15,43 -1
2012 257.945,60 226.114,60 31.831,00 -1,97 5,06 -2,6
2013 250.195,20 234.239,80 15.955,40 -3,00 3,59 -1,7

(Millones de euros y Tasa de Variacion %)

Tasas Variacion

Fuente: Instituto Nacional Estadistica. (2013)abelacion propia.

1.3 MAPAY DESARROLLO DEL COMERCIO INTERNACIONAL

Hoy en dia, debido a la globalizacion, las relaegoeconémicas de un pais con el
exterior, tienen mas importancia para estudiauetibnamiento de una nacion. Casi todos
los estados tienen economias entrelazadas con pafsss, por lo que los cambios que se
produzcan en el entorno internacional afectan ectamomia nacional. Siendo la alteracion
mas importante el surgimiento econémico y comercial las economias emergentes
conocidas como BRICS (China, India, Brasil, Indi@wafrica) (Pou, V., 2015).

La otra gran transformacion, segun indica Alonsmdiuez, J.A. (2013), es la
referente a la tecnologia y la innovacion en pragegroductivos y en las relaciones
exteriores, abaratando las actividades transndemnlaos avances tecnoldgicos y la libertad
de movimientos de capital han favorecido que salymta una deslocalizacién de los
procesos productivos, gracias a la competitividael ttenen las economias en desarrollo. Los
paises que han recibido esta deslocalizacion socigalmente los del sudeste asiatico,
Centroamérica y los paises del Este de Europa.

Por este motivo, las empresas transnacionales, ase cbnvertido en agentes
econdmicos centrales, al incrementarse de manersidevable el comercio mundial de

bienes, seguido por el de servicios, aunque en nmeedida.
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En la tabla 2 se observa una evolucion creciemtelad exportaciones y de la

produccion mundial de mercancias, pero con unasidad que se reduce en el afio 2014.

Tabla 2: Exportaciones y produccion mundial de arectas (2010-2014)

Tasa de Variacion (%).

Exportaciones mundiales de mercancias 3,5 2,5 3 2,5
Productos agricolas 3,5 15 3 2,5
Combustibles y productos de las industrias extrasti 15 3 0,5 1
Manufacturas 4 2 2,5 4

Produccién mundial de mercancias 2,5 2 2 2
Agricultura 2,5 15 55 15
Industrias extractivas 15 2,5 0,5 2,5
Industrias manufacturas 2,5 2,5 15 2,5

PIB mundial real 2 2 2 2

Fuente: Organizacién Mundial del Comercio (2018)aboracion propia.

Como se puede observar en la Tabla 2, esta desaéfedel ritmo de expansion, ha
sido mayor en los productos agricolas, mientrasequeombustibles apenas se redujo y en
manufacturas aumentd. En cuanto a la producciondialinia partida que mas se vio
afectada, en cuanto a una reduccion, fue la deudigna. Mientras que las industrias
extractivas y las industrias de manufacturas inergaron sus partidas. Por ultimo el PIB
Mundial Real se mantuvo estable durante los aftheados en la tabla.

En la tabla 3 se puede observar el crecimientocdebercio internacional por
determinadas regiones y economias. La media dedonpara el periodo 2010-2014 en
cuanto a las exportaciones fue una tasa del 3,890z¢nas en las que las exportaciones han
crecido por encima de la media, como pueden sad&stJnidos, México, Australia y China.
En cuanto a las importaciones, la tasa para el mgeniodo es del 3% y hay zonas como
México, China e India, por encima de la media. Adgnen general, en la mayoria de las
zonas, la tasa de exportaciones ha crecido mataqies las importaciones, por ejemplo en

América del Norte, Australia o China.
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Tabla 3: Variacion exportaciones e importacionesdrles de mercancias (2010-2014)

Tasa de Variacion (%)

3,5 3 2,5 Mundo 3 2 25
4,5 2,5 4 América del Norte 3,5 1 4,5
4 2 5,5 Canada 2,5 1,5 2
6 4,5 7,5 México 6 3 7
4,5 2,5 3,5 USA 3 1 4,5
2 2 -1,5 América del Sur y Central 3,5 3,5 -2,5
2,5 2,5 15 Europa 1 0 2,5
2,5 2 2 Union Europea 1 -0,5 3
-1,5 -5 15 Noruega 1,5 1,5 1
4,5 16 -6 Suiza -2,5 2 -13
1 1 0 Comunidad Estados Independienfes 2,5 -1 -10
4,5 5 4,5 Asia 4,5 5 3,5
4,5 6 6 Australia 25 -2,5 2
7,5 7,5 7 China 6,5 10 4
6 8,5 3 India 4,5 -0,5 3
4 -2 0,5 Japon 3 0,5 2,5

Fuente: Organizacién Mundial de Comercio (2015gp@racion propia.

1.4 LA INTEGRACION ECONOMICA Y LOS PRINCIPALES OR@NSMOS
ECONOMICOS INTERNACIONALES

Existe una economia mundial con un grado de iatéonalizacion en constante
incremento, con paises cada vez mas integradogs ehten diferentes bloques. Esta
formacion de bloques comerciales permite la lireutacion de mercancias en su interior al
eliminar las barreras que habia con anterioridathoclos aranceles o los contingentes.

Existen varios tipos de niveles de integracidmaie hasta ahora, el de la Zona Euro de la

14
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Unién Europea el mayor exponente de estos, al,tademas de otros aspectos, una politica
monetaria Unica para todos sus estados miembrosiB®o modo que al firmar los tratados
los paises refuerzan sus lazos comerciales, mantitys que tienen contra el resto de
bloques, aunque estas barreras son cada vez m¢@amsea, E. y Navarro, M., 2012).

Existe una clasificacion dependiendo del grada enbdalidad de integracion entre

los estados miembros, reflejada en la tabla 4digmaid del menor grado de integracion.

Tabla 4 Tipos de integracion econémica

ACUERDO PREFENCIAL

Ventajas arancelarias y comerciales

ZONA LIBRE COMERCIR

Eliminacion de obstaculos, aduaneros y comerciales.

UNION ADUANERA

Proteccién externa comun

Libertad de movilidad de factores de produccion

UNION ECONOMICA

Coordinacién de objetivos macroecondémicos comuregipnales

UNION MONETARIA

Moneda Unica e institucion monetaria supranacional

UNION POLITICA

Integracion completa de las economias. Politicasioes en materia de asuntgs
exteriores, defensa, interior, etc.

Fuente: Coll Tor, P. y Soler Garcia, D. (2015)abelracion propia.

Segun de Nim, J. M. (2016), se esta negociandcatadp de libre comercio entre
EEUU y la Union Europea, el cual recibe el nombrigioal de Tratado Transatlantico de
Comercio e Inversiones, con sus siglas en inglésSTT®. SE trata del proyecto mas
ambicioso que se ha tenido hasta ahora, aunqu&téexento de polémica por el hermetismo
con el que se estan realizando las negociaciones.

Los Estados Unidos son los abanderados en cualatanéegracion en los ultimos

afos, pues al TTIP anteriormente mencionado, teseque sumarle el TTP (Tratado de
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Asociacion Transpacifico). Es un acuerdo entreElstados Unidos y once de las principales
economias del pacifico. Este pacto supone un 40% deonomia mundial y espera crear
unos beneficios de 200.000 millones de dolareéal&rice, M., 2015).

Las instituciones econOmicas internacionales tiemés importancia que nunca hoy
en dia, pues nos encontramos ante un mundo cadm&®zglobalizado en el que sin una
correcta guia marcada por estas instituciones,odoig desarrollarse plenamente. Hay que
distinguir entre organismos de cooperacion, gue fdmulan recomendaciones y propuestas
sin que se vea afectada la soberania de los estagoebros, y los organismos de
integracion, que si influyen en la soberania de estados miembros y a la vez tienen
objetivos mas ambiciosos. (Muro Gil, J. F., 2012).

El mejor ejemplo de organismo de integracion edJiddn Europea y todas las
instituciones que han conducido a ella. Ahora niastdremos a ver los principales
organismos de cooperacion econémica internacional.

Segun Calvo, O. (2010), las instituciones mas itapbes serian la OMC
(Organizacion Mundial de Comercio), el FMI (Fondmmétario Internacional), el Banco
Mundial y la OCDE (Organizacion para la CooperacyrDesarrollo Econémico). A
continuacion se explican los aspectos mas releva@eada institucion segun este autor.

a) La OMC: se crea el 1 de enero de 1995 en Urugimgencarga del desarrollo y
liberacién del comercio mundial y de solucionar fussibles conflictos de los estados
miembros. La OMC sustituyé al GATT (General Agreaimen Tariffs and Trade o Acuerdo
General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio)squebia fundado en 1948. Actualmente
cuenta con 148 miembros y se celebran cumbres Zad@ws (OMC: "Entender la OMC:
Quiénes somos").

La OMC esta sujeta a cuatro principios basicos.

a. Clausula de nacién mas favorecida. Los estados Iongsrestan obligados a
conceder el mismo trato a todos los estados miesnbro

b. Principio de transparencia. Sélo se podra aplicanaeles y nunca otras
medidas restrictivas.

c. Principio de no discriminacién. Tiene que haber corapetencia real entre los
estados miembros, regulando practicas como el aignpas subvenciones,
etc.

d. Los paises que se encuentren en vias de desaeoleran favorecidos con la

proteccion de su industria.
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b) EI FMI. Se crea en 1944 como parte vertebraktgéma financiero internacional
gue se constituyd en Bretton Woods, establecieadonbrmas que rigen los mercados
financieros y regulando los mismos. Desde entonagsda a los paises que atraviesan
problemas en su balanza de pagos, siempre y cuntidoen las medidas que el FMI dicte.
Aunque este organismo se encarga de garantizaoredcto funcionamiento del sistema
financiero internacional, no ha conseguido poneafios principales problemas que limitan
las relaciones econdémicas internacionales. Estasaseolatilidad en los tipos de cambio, la
deuda exterior que tienen los paises en vias derdbs y las desequilibrios de las balanzas
comerciales (FMI: "Datos basicos").

c) El Banco Mundial. Contiene agencias y banco®nedes, cuya finalidad es la de
fomentar la inversién, a través de recursos firansi a largo plazo, en los paises con un
desarrollo menor. La financiacion se produce aésale recursos propios y los obtiene de las
cuatro instituciones que lo integran: el Bancorimeional de Reconstruccién y Desarrollo
(BIRD), la Asociacion Internacional de Desarrolldal@), la Corporacion Financiera
Internacional (CFI) y el Organismo Multilateral @Garantia de Inversiones (OMGI). Todas
estas instituciones fomentan la economia en losepaimas pobres, al abrirles nuevos
mercados y, de esta manera, obtener grandes péBaa® Mundial: "Quiénes Somgs"

d) La OCDE. La Organizacion para Cooperacion y Bela Economico se fundo en
1961. Desde entonces sus cumbres, conocidas conmbi€s del G7”, sirven como lugar de
encuentro para las maximas economias globales.ll&n s realizan estudios sobre la
coyuntura econdémica de los paises, el analisisodeirhpedimentos del comercio y la
inversion global (OCDE: "Acerca de la Organizacidawra la Cooperacion y Desarrollo

Econ6mico”).

1.5 LAEVOLUCION DEL SECTOR EXTERIOR ESPANOL

Desde que en los afos sesenta del siglo pasadgdi&gntrara a formar parte del
Fondo Monetario Internacional, la economia espahfal&xperimentado un aumento en su
comercio exterior. Con un crecimiento del 7% hat@fio 1974, afio en el cual comenzo una
crisis debido al encarecimiento del petréleo poa wnbida de precios acordada por la
Organizacion de Paises Exportadores de Petréled®QREe no acabaria hasta el afio 1985.
(Moreno Gormaz, J. E., 2013).
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El aumento mas importante que experimento el sesterior de Espafna fue a partir
del afio 1986, con la adhesion a la Comunidad EcmadoBEuropea. Segun Sanchez, M. y
Laguna N. (2012), existen cuatro etapas constatable

1) 1986-1990, El impacto de la adhesion: se aumenti&ficit comercial porque la
recuperacion interna hacia que se produjeran mgsoriationes, mientras que las
exportaciones no crecieron al mismo ritmo. La ledarservicios aumenté debido al
incremento del turismo. En cuanto a las inversipaesnentaron de forma considerable al
haber una fuerte entrada de capitales, sobre todonwersion en cartera. Por estas
circunstancias, se incrementaron nuestras reservas.

2) 1990-1993, Una nueva etapa recesiva: con el @tonmge reservas anterior, se
incrementdé la demanda de peseta, apreciandose asteentando las importaciones y
dificultando la exportacion. Debido a esto, sedww que tomar medidas de ajuste interno
gue frenaron la demanda interna y ralentizaroimi@®rtaciones, por las devaluaciones de la
peseta.

- 1994-2007, Crecimiento y fin del ciclo expansil@s primeros afos de esta etapa,
hasta 1999, estuvieron caracterizados por ritmoecegbles de crecimiento en un entorno de
estabilidad macroecondémica. Esto ayudé a que muestonomia mostrase capacidad de
financiacion al resto del mundo. Pero a partir @9l el saldo de cuenta corriente se
deteriord y se retorné a la necesidad de finanmiacon el resto del mundo.

- 2007-Presente, La crisis econdmica: en el aii@ 8@0nicia una gran crisis mundial.
El impacto real fue en 2008, con implicaciones sdbs flujos de comercio mundial, con un
descenso sin precedentes en 2009. En el 2010 hiaynsis de recuperacion con un repunte
inflacionista por el encarecimiento de las matepasas. Pero llegd la crisis al sector
bancario, aunque habia superado las diferentebasue las que era sometido, cuando tuvo
gue hacer frente a la realidad, no resisti6. Er2 Z&lprodujo un rescate bancario para sanear
el sistema financiero a través del FROB (Fondo desRucturaciéon Ordenada Bancaria),
avalado por la UE (Unién Europea) hasta los 100r@di@nes de euros. No obstante, en los
ultimos meses hay indicadores que reflejan esfmédta quedado atras. De hecho, en 2015, la
prima de riesgo bajo de los 100 puntos y el emplemendido de nuevo. A pesar de ello,
estamos aun lejos de situarnos en una etapa er lla gconomia vuelva a crecer de manera
estable (Calvo, P., 2015).

En 2016, se cumplen 30 afios desde que Espafiaaciomdar parte de la Comunidad
Econdmica Europea. En la actualidad, hay muchassvascépticas en cuanto a la

pertenencia de Espafia a la Union Europea, haciemdapié en que las medidas que ha
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adoptado el Banco Central no son las correcta®. IBejue no hay duda es que Espafia ha
salido fortalecida de su adhesion, ya que Espafhasglobalizado a través de Europa

(Ministerio de Asuntos Exteriores y Cooperacidasfpafa en el mundo globalizago”

2. INSTRUMENTOS DE COBRO Y PAGO EN LAS OPERACIONES
INTERNACIONALES

2.1 PARTICULARIDADES DE LOS MEDIOS DE COBRO Y PAGO
INTERNACIONALES

En todas las operaciones comerciales interna@snaxiste una clausula en el
contrato de compraventa en la que se indica cérhe liguidarse la operacién, siendo unos
de los aspectos mas importantes, ademas de la mendd que se realizara dicho pago. En
estas operaciones, el vendedor intentara garamdidario que pueda el cobro y el comprador
tratard de asegurar la recepcion de la mercaneperdliendo del grado de confianza que
tengan respectivamente, las partes de la operaeléncionaran un medio de pago u otro. Se
elegird un medio que equilibre coste y seguridatbmas, hay que tener en cuenta que las
operaciones internacionales representan un magdogte riesgo (Eslava, J. 2012).

Segun Jerez Riesco, J. L. (2011), hay dos gragdgsos de medios de cobro
internacionales, los simples y los documentarios.

a) Los simples, indican que un documento financgerefecto comercial serd lo que
soporte el pago. Estos medios de pago no genejardtbhcumentario, pudiéndose efectuar el
pago por anticipado o con posterioridad a la eatyegecepcion de la mercancia, segun las
condiciones que figuren en el contrato.

b) Los documentarios, en los que el pago esta aomgiido a que el exportador
entregue la documentacion previamente establecidal €ontrato comercial. El conjunto
documental representa a la mercancia, por lo questsblece, 0 se puede establecer, la
simultaneidad del intercambio.

A continuacion se exponen las principales caratieas de las distintas opciones de
medios de pago segun (Moreno Gormaz, J. E. 2013).

2.2 CREDITO DOCUMENTARIO

Es el medio de pago internacional que mas se esanas caro. Es utilizado cuando

no existe confianza entre las partes del contrgogue presenta una seguridad de cobro
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maxima para el exportador. El importador no padesta que el exportador no demuestre
documentalmente que la mercancia esta disponibld Rrgar y condiciones acordadas. Al
otorgar una seguridad de cobro garantizada, tieos costes y gastos bancarios altos.

Los créditos documentarios disponen de una lesigprivada, mediante la cual son
regulados. Esta legislacion se encuentra recogidReglas y Usos Uniformes relativos a los
Créditos Documentarios”, redactados por la Camar@amercio Internacional de Paris.

Las partes mas importantes que participan enri@éditos documentarios empiezan
por el Beneficiario y el Ordenante. El Beneficiags el exportador y el Ordenante es el
importador.

Otra cuestibn no menos importante es que debe gutata en el contrato, es la
referente a las fechas, siendo estas la fecha rmdpara embarcar la mercancia, la fecha
maxima de validez del crédito documentario en la qu exportador puede presentar la
mercancia (normalmente los 21 dias siguientes bheyoe) y la fecha en la que el crédito
documentario vence, indicando si el pago es a viglago aplazado.

El tercer elemento importante del crédito docum@nton los bancos: Banco Emisor
0 Banco Intermediario. El Banco Emisor es el batelbimportador, el cual abre el crédito
documentario tras estudiar el riesgo asumido y cometiéndose a pagar si se cumplen
todas las condiciones reflejadas. El Banco Interangdsolo interviene a peticion del banco
emisor o del exportador.

El banco emisor puede adoptar otros roles. Aunguaempre tiene porque ser éste e
intervenir otros bancos terceros en la operacidiBaBco Emisor puede asumir también el
papel de Banco Avisador, Confirmador, Pagador oodiegior. Mientras que el Banco
Intermediario también puede ser el Banco Avisadocontinuacion se explica, en qué
consiste cada uno de estos bancos.

- Banco Avisador: cuando recibe el crédito documéni@el banco emisor, se encarga
de comunicar al exportador la apertura del misnenél'la obligacién de comprobar
que el crédito documentario es auténtico y de ardit exportador su apertura.

- Banco Confirmador: hace frente a los compromisoéejaglos en el crédito
documentario en caso de que el banco emisor noffeaga.

- Banco Pagador: tiene la obligacion de hacer el pEgexportador. Si el crédito
documentario fuese a través de letras y las aceptapnvertira en banco aceptante,

debiendo pagar al beneficiario cuando venzan.
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- Banco Negociador: se encarga de descontar lososfgae han sido emitidos por el
banco emisor contra si mismo o contra un bancererdesignado por éste. Si el
banco negociador fuese confirmador a la vez, etwggo o negociacion se hara sin
recurso contra el exportador.

En la figura 1 se recoge un esquema del funciograimide un crédito documentario.

Figura 1. Funcionamiento Crédito Documentario

(11)
(4)
EXPORTADOR g IMPORTADOR

(12)

w > = > C O >

@ 06 (6) (9 Jto) | (1)
\

v (2) v v
(7)

(8)
Fuente: Sanchez, M. y Laguna, N. (2012) y elabéraepropia.

Segun Sanchez, M. y Laguna, N. (2012), el funcioeato de la Figura 1 tiene los
siguientes pasos:

1. En funciébn de lo acordado entre importador y exuwt, el ordenante, que
normalmente coincide con el importador, solicitabahco emisor la apertura del
crédito documentario.

2. Normalmente el banco emisor se encuentra en elgpais del importador, aunque
puede estar en un tercer pais. El banco emisor mioara a otro banco del pais del
exportador, que se ha abierto un crédito documieragavor de este.

3. El banco avisador comunica al exportador, que didbados estan a su disposicion

tan pronto cumpla las condiciones establecidasi@tserdo con el importador.
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9.

El acuerdo puede consistir en que, a partir dareseento, el exportador comience
con la produccién o que despache la mercanciaspatastino al pais del importador.

El exportador entrega al banco avisador los doctomseque acreditan que la
mercancia ha salido con destino al pais del imgorta

Los documentos seran analizados por el banco awjsaddcual comprueba que se
atafien a lo estipulado en el contrato. Una vezzesd la comprobacion y si todo es
correcto, pone a disposicion del exportador elitvéglie fue abierto.

El banco avisador informa al banco emisor estaugstancia, al mismo tiempo que
remite los documentos.

El banco emisor reembolsa al banco avisador ladzshentregada al exportador en el
punto 6.

El banco emisor entrega los documentos al importado

10. El banco emisor carga el importe al importadorienugenta.

11.El importador despacha la mercancia a libre praéctiediante un agente de aduanas.

12.El importador dispone de la mercancia.

Dependiendo del tipo de garantias que el importaderezca del banco emisor,

pueden variar las caracteristicas del crédito decsanio. Segun Moreno Gormaz, J. E.

(2013), las principales clases de créditos documniest dependen de los compromisos

contraidos con los diferentes bancos. Estas ctaselas siguientes:

1. Segun el compromiso contraido con el banco enyida certeza de cumplimiento que

obtiene del beneficiario:

a) Crédito documentario revocable. Aquel que puede regpcado o modificado

mediante un acuerdo entre ambas partes. Este 8poré&lito documentario no

representa ninguna garantia para el exportador.

b) Crédito documentario irrevocable. Solo puede seoaado o modificado si hay un

acuerdo entre las partes. El compromiso de pagbateio es un compromiso firme
de pagar, aceptar o descontar los efectos. Lostasédbcumentarios se consideran

irrevocables salvo que, expresamente, se estalltezoatrario.

2. Segun el compromiso adquirido con el banco deisda funcion de éste puede consistir

en avisar, pagar @nfirmar.

a) Confirmado. El banco avisador se responsabilizaaohmente con el banco emisor

del cumplimiento de las obligaciones.
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b) No confirmado. El banco avisador no se respongabsgolidariamente con el banco
emisor del cumplimiento de las obligaciones. Emssasos el banco intermediario
solamente tiene las obligaciones de avisar y/orpgdseneficiario.

3. Segun la forma de realizacion:

a) Documentos contra pago en las cajas del banco emd® banco avisador. Es decir,
los documentos a cuya presentacion se hace efettorédito pueden ser presentados
en el banco emisor o en el banco avisador. La ptasién de documentos en el banco
avisador es mas comoda para el exportador, quesamacion en el banco emisor.

b) Créditos con clausula roja. Cuando un crédito llesa condicion, permite al
beneficiario gozar de un anticipo parcial o totall ithporte del crédito. Suele ocurrir
sobre todo cuando se necesita de la apertura derédito documentario para
comenzar con la produccion.

4. Por la forma de cesion pueden ser:

a) Transferible. Aquel en el que el exportador puettkcar al banco que el crédito sea
utilizado, en parte o en su totalidad, por uno s rbéneficiarios adicionales. Es
frecuente la utilizacion de esta modalidad paraehdmente a los pagos que el
fabricante de la mercancia necesita efectuar prensedores.

b) No transferible. El crédito tan sdlo puede seraatlo por el exportador.

5. Segun las posibilidades de utilizar parcialmehtédito:

a) Divisibles: es posible utilizarlos parcialmentetegultan muy Gtiles en los contratos
de suministro o en las relaciones comerciales &eies.

b) Indivisibles: solo se pueden utilizar una vez pueso.

Estos son los créditos documentarios mas utilizadas instrumento de pago en el
comercio internacional. Existen més tipos atendieadliversos criterios. Sin embargo los

gue no se han recogido son menos utilizados

2.3 CHEQUE PERSONAL Y CHEQUE BANCARIO

El cheque es un titulo valor por el que el libradiaena, previa provision de fondos
en un banco, que pague a la vista a una persogeetam al tenedor de dicho titulo, cuando
sea presentado.

Hay dos tipos de cheques, segun Moreno Gormé&z,(2013):

L En Martin Marin, J. L. y Téllez Valle, C. (2006)gule consultarse una clasificacion mas amplia dertitos
documentarios.
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a) Cheque personal o de cuenta. Consiste en que guelse libra por un particular
contra su cuenta en su entidad financiera.

b) Cheque bancario. Un cliente da instrucciones aasicd para que libre un cheque
contra una sucursal u otra entidad corresponsal.

En el ambito internacional, el exportador tendrasnnterés en cobrar mediante
cheque bancario ya que, segun Carle, G. C. (2pi@pprciona las siguientes ventajas:

a) Agilidad en el cobro. Normalmente las entidafieancieras toman los cheques
como “en negociacion salvo buen fin”, mientras gueheque personal se toma en descuento
0 gestion de cobro. Al tomarlo en negociacion senabel importe del cheque que el
exportador tiene en la entidad financiera o, slesslviese, se repondran los fondos. Cuando
es en gestion de cobro, el importe se abona pantidad financiera a su cliente, s6lo cuando
haya obtenido el reembolso. En el descuento, lmaghtfinanciera acepta el cheque en
gestion de cobro y abona, mediante descuento, gbrten principal menos los intereses
calculados entre 10 y 20 dias, dependiendo de dimodeda el pago.

Al utilizarlo como un medio de pago en el comeiloternacional y tomar los cheques
en negociacién, la entidad financiera lo envia astesponsal bancario del pais del librado,
para que lo presente al cobro por compensaciond&ien sistema rapido y econémico, pero
existiendo cierta incertidumbre en cuanto a ladedé cobro, al no tener un seguimiento del
cheque.

Ademas, el plazo de devolucién puede variar deais @ otro, ya que, dependiendo
del plazo de devolucion que indique la legislacian, cheque podra ser devuelto o no,
pudiendo darse el caso de creer que un cheque bialmiacobrado y posteriormente ser
devuelto.

b) Seguridad y solvencia. El comprador da el imgdel cheque bancario a la entidad
financiera, que lo emite y firma, considerandosea@alinero metalico. Aunque hay que tener
cuidado, porgue si un banco no esta familiarizanoestos puntos, puede devolver el cheque
bancario. Algunos paises tienen en su legisla@onbligacion de que cuando se emita un
cheque bancario, se tienen que aprovisionar fopdosu importe y, si se impaga, pueden
producirse sanciones. Ademas, se considera quéhegjue bancario tiene un nivel de
seguridad alto mientras que el pago se realiceanterioridad a la entrega de mercancia y se

envie cuando la gestion del cobro y la obtencidmedambolso ya esté hecha.
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c) Veracidad del documento. En el cheque bancaripueden comprobar las firmas
por la entidad financiera receptora y si esta @tino dispone de firma facsifilpuede
contactar mediante SWIFT (sistemas cifrados de o@aaion interbancaria) con la entidad
emisora para comprobarlas. En el cheque personaktar firmado por el comprador sin
conocimiento previo del banco pagador, es muy itifimder comprobar la veracidad de la
firma.

d) Legalidad (control de cambios). En el chequechaa el banco emisor realiza las
comprobaciones previas y tiene autorizacién pareasibio. En el cheque personal o de
cuenta, el exportador desconoce si el compradogdi@ado estas comprobaciones.

e) Moneda en que esta emitido. Tanto el chequeabancomo el cheque personal o
de cuenta, si estdn emitidos en una moneda qus norwertible, la entidad financiera del
pais del exportador, lo tomaran en gestion de c¢oboticitando el reembolso por su
equivalencia en una divisa convertible.

En cuanto a las comisiones de un cheque persat®@kaenta son superiores a los del
cheque bancario, siendo el primero sin coste p@lrsdo teniendo un importe similar al de
una transferencia internacional. Ademas, cuandcheque se remite en gestién de cobro y el
importador no acepta los gastos bancarios prodsicElo su pais, seran a cargo del
exportador.

Segun Eslava, J. y Caceres, D. (2006), el funcigeramdel cheque personal es como

aparece en la figura 2 y tiene los siguientes pasos

Figura 2. Esquema operativo del cheque personal

IMPORTADOR
(Comprador)
cHEQUE I
PERSONAL :
Mercancia y
Documentos
oo T i
EXPORTADOR 3 REMESA IMPORTADOR
NEGOCIADOR ; R -
CHEQUE PAGADO
PERSONAL

Fuente: Eslava, J. y Céaceres, D. (2006) y elab@mgmiopia.

2 Una firma facsimil es una reproduccién de una fimzaual que se puede guardar electronicamente graloado,
impresion o estampacion, para su posterior compiobdRAE: “Facsimil”)
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1) El vendedor-exportador remite directamente neecancia y los documentos
comerciales representativos de la exportacion mlpcador-importador, el cual una vez que
llegue el plazo acordado en el contrato comereiatjara un cheque o talén personal librado
contra su cuenta corriente de una entidad finasacier

2) El exportador, una vez reciba el cheque o tansonal lo remitird a su entidad
financiera para que se lo descuente en firme @ sbdne en gestion de cobro menos los
gastos bancarios correspondientes.

3) El banco negociador lo remesa directamenteraidpagador (librado), el cual una
vez comprobado firma y saldo, y si es conformecgdera a adeudarlo en la cuenta del
importador mas los gastos bancarios correspondiepteon abono posterior al banco
remitente.

En cuanto al cheque bancario, segun Eslava, J. ¢er€8 D. (2006), su

funcionamiento es como se recoge en la figurai@netlos siguientes pasos:

Figura 3. Esquema operativo del cheque bancaeonational

)] Mercancia

IMPORTADOR
(Comprador)

EXPORTADOR
(Vendedor)

44’i

Solicitud
Emision
Cheque

Chequey
Adeudo en
Cuenta

BANCO , ADEUDO BANCO
PAGADOR Cta. Q) EMISOR Cta.

Exportador Importador

Fuente: Eslava, J. y Céceres, D. (2006) y elab@mgmiopia.

1) El exportador remite la mercancia y los documenbmerciales acreditativos de la

propiedad de la misma directamente al importador.
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2) En el momento de la recepcion de los documegrdoparte del importador, queda
libremente a su eleccion cuando debe solicitar angidad financiera que emita el cheque
bancario, en la moneda extranjera acordada emetato comercial y a favor del exportador-
beneficiario.

3) El banco del importador emite el cheque bancgrie hace entrega del mismo
adeudandole en su cuenta el importe en monedagrtaanas los gastos bancarios.

4) El importador remite el cheque al exportadaiagés de la forma en la que se haya
pactado su envio.

5) El exportador recibe el cheque bancario y, & emitido contra un banco de su
pais, procede a su cobro directamente vy, si e sl banco no establecido en su pais, lo
entrega su entidad financiera para que gestiooabed.

6) El banco pagador abona el cheque al exportagopocede a su abono posterior
menos gastos al vendedor.

7) El banco pagador adeuda en la cuenta del bamisor para proceder a

reembolsarse el importe pagado.

2.4 ORDEN DE PAGO

La orden de pago se produce cuando el importadergpsu banco que a través de un
segundo banco, pague una cuantia determinada @eodah exportador, mediante una
transferencia bancaria. Este medio de pago setedrac por su rapidez. Se usan dos
modalidades de orden de pago internacional.

a) La orden de pago simple: cuando se realiza lafeeeia sin que el exportador
remita ninguna documentacién comercial o finandiepresentativas de la mercancia.

En este caso, la mercancia y la documentacién garén directamente por el

exportador al importador.

b) La orden de pago documentaria la transferencieeakza cuando se presentan los
documentos comerciales y financieros especificda propia orden de pago.

El cobro de las remesas normalmente es en laagentiente del exportador siendo
una transferencia, aunque también puede hacerseemanilla. Para las transferencias
internacionales, los bancos se comunican mediantechologia SWIFT. Si el banco que
realiza la transferencia no tiene sucursal en i&l gel exportador, tendra que usar un banco
corresponsal para poder realizarla.

Segun Eslava, J. y Céaceres, D. (2006), el funciceram de la orden de pago simple

tiene los siguientes pasos (figura 4):
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1) El exportador envia la mercancia y los docunsentomerciales que son
representativos de la propiedad de la misma diresrtée al importador.

2) Cuando el importador los recibe queda a su iéle@ momento en el que ordena a
su entidad financiera (Banco Emisor) que realicpagjo, en la moneda pactada a favor del
exportador.

3) El banco emisor adeuda en la cuenta de su eliemportador el importe que
aparece en la orden y le solicita instruccionegesah lugar del pago, fecha de emision,
nombre y direccion del exportador, importe, mongdancepto del pago (nimero factura).

4) El banco emisor da instrucciones al banco pag@@mco del exportador) para que
abone al proveedor el importe establecido en la es@npactada. Normalmente estas
instrucciones de pago se suelen realizar entreosgmar correo, fax, telex (sistema de cifrado
interbancario) o SWIFT.

5) Una vez que el banco pagador recibe estas @ogines se las comunica
directamente al exportador para que le informeuwtefgrma quiere recibir el cobro.

6) Posteriormente el banco pagador procede a adeeldamporte pagado al
exportador como cancelacion de la operacion inténal en la cuenta corresponsal del
banco emisor para reembolsarse el importe aborigaoweedor-vendedor.

Figura 4: Esquema operativo de la orden de pagplsim

MERCANCIAS

EXPORTADOR IMPORTADOR
(Vendedor) - (Comprador)

ORDEN 3
DE PAGO -

5 ADEUDO

4
gl INSTRUCCIONES
s

Fuente: Eslava, J. y Caceres, D. (2006) y elab@mgmiopia.

EMISOR Cta.
Importador
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2.5 REMESAS

La remesa es una orden, por parte del exportadam, l@anco para que realice una
serie de tareas. Estas tareas consisten en oldes@ptacion y/o cobro de recibos, letras de
cambio, cheques, pagarés y demas documentos fmascy comerciales, de entregar
documentacion contra pago y/o aceptacion, y panadjtde entregar los documentos segun
una serie de términos y condiciones (Souto AmaMI®012).

En las remesas intervienen una serie de agentespBttador, que casi siempre es el
ordenante o cedente, que indica a su banco quédrémremesa. Este banco es el banco
remitente. El banco cobrador que puede ser cualdpsirco diferente del remitente que
realiza la tramitacion. El banco presentador estargado de presentar los documentos al
librado y normalmente también es el banco cobrd@ar.dltimo se encuentra el librado, el
importador, al que se le tiene que realizar lagreion.

De estos agentes, el cedente y el banco remitamtengceran al mismo pais, del
mismo modo ocurre normalmente, con el banco pradenty el librado. Para que haya un
banco cobrador, el banco remitente y el banco ptader no tienen que tener relaciones de
corresponsalia, siendo el banco cobrador el gaeiogle a uno con el otro.

Las remesas, segun Jerez Riesco, J. L. (2011) psede

a) La remesa directa es remitida por el exportadidranco presentador, para que
gestione la aceptacion y/o cobro. En las remesagless no se usa el banco remitente. Este
tipo de remesas tienen una serie de ventajas paapertador. Por ejemplo, ya que no
intermedia el banco del exportador, tiene que h&esmte a menos comisiones. Ademas,
como el banco presentador es del pais del impartadbubiese algun problema, el banco
presentador miraria por los intereses del importaglocual es su cliente. Si por algun
motivo, el importador quiere modificar las condi@s o no acepta los documentos, el banco
presentador se lo comunicara al exportador y le istrucciones a este.

b) Para las remesas indirectas el exportador emttepcumentos a su banco para que
realice la gestion del cobro y/o aceptacion. Bpte de remesas son las mas usadas, aunque
el importe de las comisiones sea mayor para elreaghar, ya que se tiene un control superior
de los documentos y las partes tienen mas clasgsuotos a cumplir. Si por algan motivo, el
importador quiere modificar las condiciones o neepaa los documentos, el banco
presentador se lo comunicara mediante mensajerilc 5\ banco del exportador y le
solicitara instrucciones. Al ser por via SWIFT,damunicacién es mas rapida que en las

remesas directas.
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Otro tipo de clasificacién para las remesas, ségdireno Gormaz, J. E. (2013), es en
funcion de la documentacion que acomparfa a la dartamesa. Son las remesas simples o
remesas documentarias.

a) En las remesas simples, (figura 5), el exportaglmite documentacion financiera
para su aceptacion y/o cobro, de manera directdravéas de su banco. Para que exista la
remesa simple, el exportador recibird una letraatabio, pagaré o cheque, al entregar la
documentacion directamente al importador.

b) En las remesas documentarias, (figura 6), eloagor remite documentos
comerciales, de manera directa o a través de stopagne son entregados contra pago o
aceptacion de una letra de cambio. Las remesasmdmtarias implican la remisién de

documentos comerciales, que pueden ir acompafnadidscdmentos financieros.

Figura 5. Esquema operativo de la remesa simple

g MERCANCIASY

f9 DOCUMENTOS
EXPORTADOR = IMPORTADOR
(Comprador)

(Vendedor)
2) :
=N ?
U) Efecto
Ffecto aceptado
aceptado
1)
3
BANCO m ) BANCO
EXPORTADOR IMPORTADOR
PAGADOR EMISOR

OB fecto aceptado

Fuente: Eslava, J. y Caceres, D. (2006) y elab@mgmiopia.

Figura 6. Esquema operativo de la remesa docunmentar

1. MERCANCIAS 6. DOCUMENTOS
EXPORTADOR - woivsico PR IMPORTADOR

oocunzizmos oocurjl'emos m

Y EFECTOS Y EFECTO

o 3. DOCUMENTOS Y EFECTO T
l IMPORTADOR
EXPORTADOR [N O

7.PAGO

Fuente: Eslava, J. y Caceres, D. (2006) y elab@mgmiopia.
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Las remesas documentarias se utilizan cuando hgyaaio de confianza medio entre
exportador e importador. Los bancos representéiglea de intermediarios, aunque también
pueden adoptar la figura de garantes.

La remesa documentaria presenta una serie de agm@anpconvenientes tanto para el
importador como para el exportador. Para el importéiene la ventaja de que es mas barata
gue el crédito documentario, se asegura de queabess pagado o aceptado a la entrega de
los documentos y puede aplazar la aceptacion agel pasta que la mercancia haya llegado.
Los inconvenientes para el importador serian qu& gmesa fuese a la vista, el importador
no tendra posibilidad de revisar la mercancia prpago Y, si este se realiza 0 se acepta y no
se esta conforme posteriormente, la reclamacigrodca hacerse basandose en la remesa.

Para el exportador, la principal ventaja que prese@s que es mas barato que el
crédito documentario y mas segura que cuando & paga través de cheque o remesa
simple. Ademas, el exportador tiene los documenios prueban la venta y, con estos
documentos le sera mas facil acceder a la finadcialbancaria. Sin embargo, también
presenta inconvenientes, ya que si el importadopaga o acepta los documentos de la
remesa, la mercancia seria detenida en el lugantiega de destino acordado. Ademas, el
proceso de cobro no es facil.

La dltima clasificacion para las remesas es segjimoenento en el que exportador
vaya a hacer efectivo el pago. Pudiendo ser lasgasncontra aceptacion (D/A), contra pago
(D/P) o contra trust receipt (Arteaga Ortiz, J. 201

a) Las remesas contra aceptacion se usan cuanekpeitador aplaza el pago al
importador y el banco sdlo solicita al importadmraceptacion. Los documentos financieros
seran aceptados o guardados para posteriores ngsstite cobro del efecto aplazado,
dependiendo si las instrucciones de cobro searntaacgmevolver o aceptar y guardar. Al
aceptar un efecto, el cedente tan solo tiene wrumsnto para poder reclamar el cobro, pero
no evita el impago del librado, ya sea por voluntkd éste o por problemas politicos
nacionales.

b) En las remesas contra pago, el banco quedaadblig entregar los documentos
financieros y/o los documentos comerciales, siengue el importador haga frente al
importe.

c) En las remesas contra “trust receipt’ se puetd@regar documentos al importador,
antes de que este pague o0 acepte, siempre gquedantia necesite de alguin tipo de control
para que la importacion pueda ser realizada oumalmspeccion en destino acordada por las

partes.
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En la tabla 5 podemos observar un resumen corritasgales caracteristicas basicas

de los medios de cobro y pago.

Tabla 5. Principales medios de cobro y pago

Cheque personal Maximo Baja
Cheque Bancario Maximo Baja
Transferencia Méaximo Baja
Orden de pago simple Alto Baja
Remesa simple Alto Media/Baja
Orden de pago documentaria Medio Media/Baja
Remesa documentaria Medio Media
Crédito documentario Minimo Alta

Fuente: Poncela, M. L. y Fernandez-Martos, Montarp(2014)

2.6 LEASING FORFAITING Y FACTORING INTERNACIONAL

Hay autores que consideran estos instrumentos gie gano los nuevos modos de
cobro-pago en el comercio internacional (Garciee®é6. 2001), mientras que otros, los
consideran como medios de financiacion (Eslava,GhAceres, D. 2006). Al principio fueron
usados casi en exclusiva por las grandes empresas gon el paso del tiempo, también
empezaron a usarlos las medianas.

Una de las diferencias que tienen con el restoeffion de cobro pago es que pueden
incorporar a los mismos la financiacion bancarimgiementaria a cada tipo de operacion
comercial, anticipando el cobro si lo desean ydfiamando la operacién al contado, de lo
gue se beneficiaria el exportador (Serantes Sanhe2007).

Las caracteristicas de estos medios de pago ssiglasntes (Carle, G. C. 2014):

a) El leasing es aquel que tiene por objeto exauta cesion de uso de bienes

muebles o inmuebles para el desarrollo de unaidativeconémica, a cambio de una
contraprestacion que consiste en un abono peridggiema cuofaEsto permite disminuir los

costos para la evolucion de los bienes de una empreportadora, la cual pagara a la

3 En Sanchez, M. y Laguna, N. (2012) puede versértaula para el célculo de estos costes, en el daspe
sean constantes.
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empresa exportadora segun las cuotas que se deterem el contrato. Cuando se pague la
Ultima cuota y concluya el periodo del leasingngortador podra adquirir el bien segun su
valor residual detallado en el contrato, devolvexgeiipo arrendado o renovar el contrato por
un periodo adicional. Los bienes arrendados debaertrelacion con la actividad que
desarrolla la empresa arrendataria.

En Espafa la duracidon minima del leasing es deog, a importe financiado es del
100% del valor del bien, las cuotas son constamiearrendatario debe usar y conservar
correctamente el bien y no se puede ceder o sublogaderechos y obligaciones del
arrendatario a un tercero.

El uso principal del leasing de exportacion es @ssgempresas que, por Sus propios
medios, no pueden acceder a la tecnologia en noreaderiores, para que puedan mantener
un nivel de competitividad.

Segun Eslava, J. y Caceres, D. (2006), el funcieeram del leasing tiene los
siguientes pasos (figura 7):

Figura 7. Esquema operativo del Leasing internation

Envio de
Equipos
EXPORTADOR IMPORTADOR
FABRICANTE ARRENDATARIO
Entrega

Acuerdo
I Leasing
Precio de
e EMPRESA il
LEASING
ARRENDADOR

Garantia Garantia
Exportacién Importacién

!IClI BANCO DEL
Lids IMPORTADOR
EXPORTADORA

Fuente: Eslava, J. y Céaceres, D. (2006) y elab@mgmiopia.

1) El exportador o el importador se pone en coatech una sociedad de leasing para
presentar la operacion. La sociedad de leasingliastas condiciones de compra de los
equipos al exportador y el posterior arrendami@himportador, y establece las condiciones
del contrato de leasing.

2) Si todas las partes estan de acuerdo, se filwsarorrespondientes contratos.

3) No hay que olvidar que la sociedad de leasitdy @sigada a comprar los equipos
con las condiciones exigidas por el importador fahficante seleccionado.
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4) Tampoco se debe olvidar que quien compra logpegual exportador es la
sociedad de leasing con las indicaciones del imagorf por lo que la negociacion del
contrato de venta se hara con la sociedad de ¢eesspecto a las condiciones financieras y
con el importador respecto a las condiciones tésnic

b) El forfaiting internacional (o descuento sinueso) segun Dellantonio, D. (2002),
es el instrumento mediante el cual, una entidaahfirera compra al exportador los derechos
de cobro que tiene sobre el importador, que surgaro consecuencia de las ventas con pago
aplazado. Al ser sin recurso, cuando se produzaaaumplimiento en el pago por parte del
importador, sera soportado por el banco financiaglorque pueda realizarse accion alguna
frente al exportador. Las entidades financieraspramal descuento cualquier medio de pago
en el que esté reflejado la operacién, como unasslele cambio o pagarés. Consiste en
asegurar un cobro frente al riesgo de impago pae jpil comprador, transmitiendo este a la
entidad financiera, que asume la posicion del véoide

En el forfaiting, los créditos objeto de una op&mactienen que ser transferibles por
negociacion. Es un crédito comercial que surge rdeantrato de compraventa de bienes.
Siempre tiene que realizarse sin recurso y sottesarrolla en el &mbito internacional.

El forfaiting se usa principalmente en tres openaes. En las exportaciones de
maquinaria u otros bienes de equipo con un pag@dorplazo, cuando la empresa tiene
limitado el acceso al mercado bancario y cuanaoripresa necesita flexibilidad para acceder
al mercado (cuando una empresa quiere mantene¢ditacen sus libros y vender sélo una
parte del mismo).

Segun Eslava, J. y Céaceres, D. (2006), su funcimmm tiene los siguientes pasos
(figura 8):

1) El exportador entrega bienes y/o servicios tabmo viene indicado en el contrato
comercial firmado e incoterhaesignado.

2) El importador enviara los documentos comerciaésexportador, los cuales
sumaran el importe aplazado de la operacion y éendiferentes fechas de vencimiento.

3) El exportador ira a su banco financiador, canderechos de cobro recibidos, para
realizar el forfaiting, mediante el cual el banowhciador adquiere los derechos de cobro y
se transforma en el tenedor legitimo de las migmasliante la figura del endoso).

4) El banco, a cambio de transformarse en el tenéelgitimo, anticipara al

exportador el importe de los derechos de cobroposéntasa de descuento y las comisiones

4 Las incoterms son clausulas tipo que definen lass usomerciales internacionales mas comunes, para
determinar cudl es la solucion acordada entrereleaor y el comprador (Cabrera Canovas, A. 2013).

34



Aspectos financieros del comercio internacional: medios de pago e instrumentos de financiacion

pactadas. La moneda en la que se produzca la i@TadT no tiene por qué ser la misma que
se recoge en el contrato comercial. Como cualairarfinanciacion, implicara un riesgo de
cambio para alguna de las partes, por lo que lplerandicar quién lo asume.

5) El importador reembolsara en los plazos estatisaen los derechos de cobro, el
importe indicado. Este reembolso no sera al exgortasino que sera al banco financiador,

desentendiéndose el exportador si los pagos hatotbaen fin.

Figura 8. Esquema operativo del Forfaiting Interoral

1. Bienes y servicios

IMPORTADOR
EXPORTADOR

5. Reembolso de la
Exportacién
BANCO

Fuente: Eslava, J. y Céaceres, D. (2006) y elabfrgropia.

c) El factoring internacional es el contrato porcehl una sociedad especializada
gestiona el cobro de los créditos que tienen uazaphiento a corto plazo, que han sido
generados por el exportador durante el tiempo dielezadel contrato. La sociedad de
factoring se encargara de cobrar y exime al exgortae realizar las tareas que de ello
deriva.

Cuando el exportador presenta las facturas a ledaat de factoring, esta realiza un
analisis de los mismos y los clasifica a travésimdimite para el riesgo econdémico de cada
deudor por un plazo de tiempo determinado. Unaseesobrepasa ese limite, se comunica al
exportador y ya no se asumen mas pagos de eserdeadsociedad de factoring puede
reservarse el derecho de aceptar o no a los deudefteexportador que no le merezcan
confianza (Anguita Morera, A. 2012)

Segun Eslava, J. y Caceres, D. (2006), su funcimmmtiene los siguientes pasos
(figura 9):
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1) La sociedad especializada gestiona las factoasesion de crédito por parte del
exportador.

2) Anticipo al exportador de fondos sin recurso rticgpo del 70% al 90% de
facturacion.

3) Al mismo tiempo el exportador (1), comunicaci@amrtesion del crédito.

4) El exportador se encarga de enviar las mercagaacumentos al importador.

5) La sociedad de factoring del exportador preséntas facturas a cobrar al
importador.

6) El importador procedera a pagar el importe deficturas a la sociedad de
factoring.

7) Devolucion de las facturas que no han sido pegyaglempre que el factoring sea
“con recurso”.

8) Cesion y traspaso de los riesgos, si el fagjagm“sin recurso”.

Figura 9. Esquema operativo del factoring de egoarh

IMPORTADOR
EXPORTADOR

EXPORTADOR IMPORTADOR

B
B
FACTOR DEL FACTOR DEL
¢
7]
O

Fuente: Eslava, J. y Caceres, D. (2006) y elab@mgmiopia.

La empresa de factoring puede, ademas, realizaiciesr adicionales de seguros,
administrativos y técnicos. En cuanto a los primgmuede asegurar facturas sin recurso.
Para los servicios administrativos puede gesti@harobro de facturas, control de cobros
pendientes e informar de posibles incidencias. Emt a los servicios técnicos, puede
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realizar el estudio de clientes, establecer unasa$i de crédito y el pago parcial por

anticipado de facturas cedidas.

Segun Moreno Gormaz, J.E. (2013), se pueden pegsiast siguientes modalidades

diferentes de factoring:

Con o sin recurso. Si la sociedad de factoring aselniesgo frente al impago de los
compradores es “sin recurso”, mientras que si ex@brtador quien asume el riesgo
de insolvencia es “con recurso”.

Con o sin financiacién. Normalmente, si el expartald precisa, se puede disponer
de un 80% del importe de la factura y es denomifieolo financiacion”. Si la cesion
es “sin recurso” y “sin financiacion” el pago alpextador se realiza en la modalidad
“pago al cobro con una fecha limite”, en la cuasdeiedad de factoring paga en la
fecha limite establecida o en la de cobro si esriamt

Total o parcial. Depende de si el exportador quiergratar todas o solo una parte de
las exportaciones.

Habitual o esporadico. Depende de si el exportadbaja de manera habitual o sélo
en contadas ocasiones con la sociedad de factoring.

El uso del factoring internacional tiene una seBeventajas e inconvenientes segun
Moreno Gormaz, J. E. (2013). Entre las ventajaspms encontrar que reduce el
riesgo y los gastos financieros adicionales, genkgaidez, elimina costes
administrativos, consolida clientela y facilita ehtrar a nuevos mercados por el
estudio que realiza de los clientes. En cuantg ddaventajas que presenta, destaca el
coste que tiene, ya que las comisiones puederapsaire un 1% y un 2.5% del valor
de la exportacion. Ademas depende de que la sacasldactoring acepte o no a los

clientes y que estos alcancen unos niveles minjmeda satisfagan.

3. FINANCIACION DE LAS EXPORTACIONES Y DE LAS IMPORACIONES

3.1 FINANCIACION DE LAS EXPORTACIONES

La financiacion de la exportacion tiene como obgeticubrir las necesidades

financieras que le surgen a la empresa exportadorael desarrollo de su actividad

internacional.Las exportaciones suponen para la banca, como ngemeral, una menor

inversion de recursos y asumir menos riesgos. §terraotivo, tratan de potenciar las etapas

iniciales de las exportaciones. Aunque es mas catada dia que las entidades de nuestro
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sistema financiero ofrezcan a sus clientes présaniimeas de crédito destinadas a financiar
operaciones de inversion directa en el exterioar{Bh Quesada, M. 2010).

En toda exportacion se pueden distinguir dos fdseprimera desde que se recibe el
pedido hasta que se entrega la mercancia, que/énbsicamente el periodo de fabricacion.
La segunda, desde que se entrega la mercanciadguaste cobra, puesto que normalmente
estas operaciones no se cobran al contado, sin@ouezones comerciales, se suele otorgar
al importador cierto aplazamiento en el pago (Sesm8anchez, P. 2010).

Estas dos fases son susceptibles de financiactdnppmue podemos distinguir dos
modalidades para la financiacion de las export@s@¢8anchez, M. y Laguna, N. 2012):

1) Prefinanciacion de exportaciones, que tiene cohjetivo generar la liquidez suficiente
para fabricar los productos con destino a la empa@t y constituir el stock de inventarios
necesarios (inventario de materias primas, magsriaic.)

2) Post-financiacion de exportaciones, cuya firmidonsiste en financiar las necesidades

financieras derivadas del pago aplazado concedliclmnaprador extranjero.

3.1.1 PREFINANCIACION DE LAS EXPORTACIONES

En cuanto a la prefinanciacion, son los créditas ggneran la liquidez necesaria para
gue se puedan fabricar los productos destinad@s exgortacion o incluso para financiar
stocks, que en el futuro seran destinados a expbeaeste modo, existen los créditos para la
prefinanciacion puntual y concreta de una operacioncréditos abiertos para la
prefinanciacion genérica, cuando se financia lavidetd normal del exportador con mas de
un pedido concreto. Estos créditos de prefinanmmgueden cubrir hasta dos etapas: hasta
el embarque de la mercancia o hasta el pago final.

Los instrumentos mas usados, segun Moreno Gorm&z,(2013), por las entidades
financieras para la prefinanciacion son las polidascrédito y los préstamos bancarios a
corto plazo.

a) En la pdliza de crédito, las empresas exporéadee pueden endeudar por una
cantidad determinada, por un periodo establecigdanBnstrumento financiero a corto plazo,
en el que la empresa puede hacer uso de la tataleladinero establecido, de una parte o de
nada, pagando tan solo los intereses del dinersgusa, aunque las entidades cobran una
comision muy pequefia del saldo no dispuesto. Codase devuelve el dinero, se podra
seguir utilizando para otras operaciones.

b) En cuanto al préstamo bancario, consiste erugaesntidad financiera entrega una

cantidad de dinero fijo al comienzo de la operacida empresa exportadora. Esta tiene que
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devolver la cantidad prestada, ademas de los s@erpactados en el plazo establecido

mediante una serie de cuotas.

3.1.2 POSTFINANCIACION DE LAS EXPORTACIONES

La postfinanciacion abarca los créditos destinadosbrir las necesidades derivadas
cuando se le concede un aplazamiento en el pagopalrtador, pudiendo, de este modo,
hacer frente a las exportaciones. Los instrumem@s usados por las entidades financieras
para la postfinanciacion son las pélizas de crdghia la exportacion, las lineas de descuento
0 negociacion de efectos con o sin recurso y ltisipos sobre documentos de exportacion
(Arteaga Ortiz, J., 2013).

a) En las polizas de crédito para la exportaciGmentidad financiera abre una cuenta
de crédito a la empresa exportadora, pudiendo esstaudarse hasta un importe maximo
determinado y con un plazo méximo de vencimienta plavolver el importe utilizado. Son
usadas por las empresas que tienen exportaciapdanes. El funcionamiento radica en que
el importe del que disponga el exportador tiene sgrerepuesto una vez que cobre las
exportaciones, ademas de los intereses del dimgpoesto.

b) Las lineas de descuento o negociacion de efeotos sin recurso se usan cuando
el medio de pago es una remesa simple o docuneerntari efectos o documentos de derecho
de cobro como pagarés, letras, etc., para losagestidad financiera abrira al exportador una
linea de descuento o negociacion. El exportadoegata el efecto a la entidad, recibiendo el
nominal del mismo menos los intereses del descuela® comisiones surgidas de la gestion
de cobro. El descuento puede producirse con recusgorecurso. Este ultimo sera mas caro,
ya que la entidad financiera soportara todo ebdede los efectos descontados, al no poder
ser repercutidos al exportador los eventuales iwgpdgl importador.

c) Los anticipos sobre documentos de exportacionnesmalmente usados con los
creditos documentarios confirmados por un bancosaaar, con pago diferido. El
funcionamiento radica en que el exportador preslestaocumentos indicados en el crédito
documentario al banco avisador, y una vez presestiadouede solicitar el anticipo del cobro
aplazado. El banco avisador comprueba que la dotacién sea la correcta, si ademas
tuviese el rol de banco pagador, pagara al expmrtadnominal menos los intereses del
descuento. Si no fuese el banco pagador, el bainsadar esperaria para pagar al exportador

cuando el banco emisor confirme que los documearesentados son los correctos.
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3.1.3 FINANCIACION DE LAS EXPORTACIONES SEGUN LA MISA

Segun Vifias Apaolaza, A. I. y Pérez Ortiz, L. @0tna divisa es un medio de pago
de aceptacion general, en poder de los resideetes gais y referenciado a una moneda
local. Por tanto, para un residente en Espafantagedas diferentes del euro seran divisas.
Los residentes de un pais, para comprar bienesaeais tercero, requeriran divisas del pais
tercero.

Las divisas son intercambiadas en el mercado FO@akeign Exchange), en el que
intervienen los bancos centrales, brokers autosgadintermediarios y empresas
multinacionales. Entre el euro y el délar, reprémeel grueso de la contratacion.

Existen multitud de opciones para la financiaaéras exportaciones segun la divisa,
segun se recoge en Eslava, J. y Caceres, D. (2866 féormulas pueden ser:

- Financiacién de exportaciones facturadas y finatagian propia divisa.

- Financiacién de exportaciones en propia monedafactnracion en otra divisa, sin
cobertura del riesgo de cambio.

- Financiacién de exportaciones en propia moneda faoturacion en otra divisa
distinta y con cobertura del riesgo de cambio.

- Financiacién de exportaciones en la misma divisia fiecturacion que no es la propia
moneda.

- Financiacién de exportaciones en una divisa destdd la de facturacion, sin que
ninguna sea la propia moneda.

- Financiacion de exportaciones en una divisa destitg la de facturacion que es la

propia moneda.

3.2 FINANCIACION DE LAS IMPORTACIONES

Para calcular el coste de la financiacion de haportaciones, hay que tener en
consideracion la divisa con la que debe financilrsampresa importadora y la situacion de
riesgo del tipo de cambio. Ademas de esto, esti@mdminado sujeto financiador, que es el

encargado de otorgar la financiacion. (Pou, V.5201

3.2.1 TIPOS DE FINANCIACION DE LAS IMPORTACIONES

Se puede hablar de distintas modalidades de fiaeidai de las importaciones, segun

quién sea el agente financiador (Garcia Cresgq,2207).
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a) La empresa exportadora extranjera otorga a fdsoimportador un aplazamiento

en el pago de la facturas. En este caso, el exjworéxtranjero corre con el riesgo de impago,
salvo que el aplazamiento en el pago se instrumertavés de aval bancario o crédito
documentario. Cuando es el exportador extranjereéénguwconcede directamente la
financiacion al importador espafiol, lo normal eg tp operacion se instrumente mediante
letra de cambio (con o sin aval bancario).

b) Una entidad de crédito del importador espafloimiortador puede solicitar a su

banco financiacion de la compra realizada cuando:

- Tiene que pagar al contado y no dispone de lososnel importador tiene que pagar
la compra en el momento de recibirla, pero él,sad&e poder venderla nuevamente,
tendra que elaborarla o, si se trata de un prodiicah puede que le lleve algun
tiempo su venta y su posterior cobro. Este per{etique se media entre el momento
gue tiene que pagar su compra y el momento quecearar su posterior venta) es el
gue tratara de financiar.

- Descuento por pronto pago: el exportador puede edmrc al importador un
aplazamiento en el pago, pero, alternativamentebitn le puede ofrecer un
descuento si paga al contado (descuento por proago). Si este descuento es
superior al coste de la financiacion que tendria gplicitar el importador para poder
pagar al contado, le interesara pagar al contado.

Cuando es la entidad financiera del importador muwéorga la financiaciéon, es
habitual instrumentar la operacion a través de:pgti@aa de crédito o préstamo o una pdliza

de afianzamiento mercantil

3.2.2. MONEDA DE FINANCIACION DE LAS IMPORTACIONES

Como en el caso de las exportaciones, tomando esidewacion la moneda de
facturacion y financiacion, podemos distinguir idigts casos y situaciones de riesgo.
Habitualmente, el importador tratara de devolvéinanciacion recibida con los fondos que
obtenga de la venta de la mercancia importadalésamodificaciones que introduzca). Si el
importador la vende en su mercado nacional, cols@séa/entas en su moneda (en euros, en
el caso de un importador espafiol), por lo que acialdinanciacion en otra divisa llevara

aparejada riesgo de tipo de cambio.

5 La poliza de afianzamiento mercantil es un avaégen (BBVA: “¢,Qué es un aval? ¢Una pdliza de
afianzamiento mercantil?).
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4. APOYO OFICIAL AL COMERCIO EXTERIOR

4.1 INTRODUCCION

Para estimular las exportaciones, los organisnfosales tienen una serie de
mecanismos con los que se fomentan la venta afi@xtke los productos nacionales. Con
estas ayudas se busca mejorar la competitividathddleompafiias espafolas frente a las
extranjeras, ofreciendo condiciones mas ventajpaes el exportador que, de otra forma, no
podria afrontar sus operaciones. Esta actividaddesarrollada por todos las paises,
disponiendo de partidas en sus presupuestos. Mdgammaz, J. E. (2013), refleja las
principales herramientas utilizadas en Espaha:

- FIEM (Fondo para la Internacionalizacion de la Eesp).

- OCDE (Crédito Comercial en Condiciones OCDE).

- CARI (Convenio de Ajuste de Intereses).

- Lineas de mediacion ICO (Instituto de Credito Gici

- COFIDES (Fondo de la Compafiia Espafiola de Finadoiael Desarrollo).

4.2 EL FONDO PARA LA INTERNACIONALIZACION DE LA EMRRESA

Es un fondo para canalizar las politicas de iatg@onalizacion de la empresa,
dependiente del Ministerio de Economia y Compédiéigt a través de la Secretaria de Estado
de Comercio. Nace en 2011 para ayudar en la irdemaizacion de las compafias
espafiolas. Su objetivo es el de otorgar viabilidaths comparfiias que no encuentran
financiacion para sus distintos proyectos en losat®s financieros (Menéndez del Valle, S.
2014).

El FIEM, como podemos ver en la presentacion dé&daretaria de Estado de
Comercio (2015a), se financia con las dotaciones g@ consignen en las leyes de
Presupuestos Generales del Estado. Existe un liamteal de 500 millones de euros,
contemplados en la Ley de Presupuestos del Esdadicha dotacion habra que sumarle los
fondos generados de su propia actividad: reembalsogrincipal y cobros de intereses y
comisiones. Ademas en dichas diapositivas se onséag modalidades de financiacion, son
las siguientes:

Financiacion comercial. Financiacion reembolsablééeminos comerciales para las

exportaciones, suministro o llave en mano, que Seafizadas por compaiiias
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espafolas en el extranjero. La operacion consisiarecer el crédito al importador
extranjero y siendo siempre como complemento defmtanciacion independiente.
Financiacién concesional. Financiacion reembolsghle operaciones de inversiéon
en el extranjero por parte de empresas espafiol&s taoperativas como de tipo
project financeé El FIEM financiara mediante deuda senior operagsade apoyo a la
inversion siempre, que la promotora del proyectlaeempresa esparfiola y asuma la
gestidn efectiva de la compafiia no residente, gl gropietaria del proyecto.
Financiaciéon no reembolsable. Financiacion cuyoefinfinanciar la exportacién de
servicios por entidades extranjeras con empres&splaia. Destinada a los Estudios
de Viabilidad, Asistencias Técnicas, Ingenieri@oysultorias.

Financiacion de inversiones. Financiacion reemlibtdsan condiciones concesionales
para operaciones de exportacion, suministro o llame mano ejecutadas por
compafias espafolas en el extranjero. Estos p@isésan una renta media-baja o

inferior segun el Banco Mundial y deben disponegaentia soberana.

Ademas, la Secretaria de Estado de Comercio (201éfi¢ja que las empresas
extranjeras, los Estados asi, como las demas a&trationes a nivel regional, provincial o
extranjero pueden beneficiarse de estas ayudagayade paises desarrollados o de paises en
vias de desarrollo. Eso si, si el pais tiene unaagrande, no podran hacer uso de estas
ayudas.

No se financiaran nunca las exportaciones que gaem material de defensa usado
por ejércitos o policia, ni proyectos destinadoservicios sociales basicos de educacion,

nutricién o salud.

4.3 EL CREDITO COMERCIAL EN CONDICIONES OCDE.

Son créditos de ayuda a la exportacion, de lokeswslo pueden ser receptores las
operaciones que tengan como destino los paiseficeldss en vias de desarrollo. Existe una
relacion de estos paises que es elaborada pomatéCde Ayuda al Desarrollo de la OCDE.
Estos créditos son otorgados por los bancos coatesci EI apoyo oficial radica en

subvencionar el tipo de interés del crédito a sadél ICO y del banco prestamista y en

6 Es un mecanismo de financiacion de inversionesrae gnvergadura que se sustenta tanto en la capadé proyecto
para generar flujos de caja, que puedan atendelevalucién de los préstamos, como en contratose etitrersos
participantes que aseguran la rentabilidad del gmomy Asimismo, son proyectos caracterizados pcluiintecnologias
ampliamente maduras (Gomez Caceres, D. y JuradachlatliA., 2001).
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contratar el Seguro de Crédito a la Exportaciom gaibrir riesgos, a través de la Compafia
Espafola de Seguros de Créditos a la Exportaci@OEE:del que sera beneficiario el banco
prestamista al asumir el riesgo. Ademas los plaeoamortizacion son extensos (Curria, A.
2015).

Van destinados principalmente para la exportad®ios bienes de equipo, proyectos
“llave en mano” de origen espafol y servicios. Adsras exportaciones son financiables en
cualquier divisa.

Un crédito OCDE, segun Moreno Gormaz, J. E. (2048)yuede realizar a través de
distintas formas:

a) Crédito al comprador extranjero: el banco espafiorga el crédito al importador

extranjero, para financiar las exportaciones edpafisiendo un medio de prefinanciacion y
recibiendo el exportador el crédito como pago dexjgortacion. Tiene una amortizacion de
entre 2 y 10 afios y el importador tiene un ban@agtia como garante de la operacion.

Las ventajas de este crédito son cobrar al contad@aises con riesgo y aumentar las
exportaciones a estos paises. Los inconvenientelsa@omisiones que tienen, ya que tiene
comisiones de gestidn, por estudiar la operaciomision de disposicion, por reservar los
fondos y comision de negociacion documentariaufibzar el crédito.

b) Crédito al suministrador espafiol: el importaglet exportador tan solo tienen relacion por

la operacion comercial realizada. El exportadofaddidades de pago al importador, que sera
refinanciado por el exportador en un banco nacienatavés del descuento. El importe
maximo a financiar es un 85% de la operacion.

c) Titulo de crédito comprador: el banco financrad@cional concede un crédito al banco del

pais del importador, por el que se podran financéias operaciones con condiciones y
plazo previamente establecidas. La principal varggjla agilidad que tiene y esta orientado
a contratos grandes de un solo comprador y varpsriadores, cuando un pais tiene varias
exportaciones que se financian de manera conjuntagdo dos paises quieren fomentar el

comercio exterior mutuo.

4.4 EL CONVENIO DE AJUSTE DE INTERESES (CARI)

Un crédito CARI es: Sistema de apoyo a las exportaciones espafnolasemhedy
servicios mediante el cual se incentiva la conaespor parte de las entidades financieras,

de créditos a la exportacion a largo plazo (2 6 ma@ss) y a tipos de interés fijos (tipos de
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Consensd) (Ministerio de Economia y Competitividad: "Cohed del riesgo del tipo de
interés: CARI").

La principal ventaja que refleja es la de que, rabmmente, el tipo de interés es fijo y
es inferior a los que hay en el mercado, ademasrgdgiitos a largo plazo, 2 o mas afos.

El funcionamiento del Convenio CARI es el siguiemelCO se obligara por cuenta
del Estado, a satisfacer a la entidad financiee @pncede el crédito a la exportacion el
resultado neto de la operacibn de ajuste de imgresuando éste sea positivo, Yy
reciprocamente la entidad financiera se obligasatiafacer al ICO el referido resultado neto
de la operacion de ajuste de interés, si éstegegine.

Cuando se formaliza un crédito CARI se tienen eental una serie de aspectos
financiables. El principal es el importe de loseig y servicios exportados de origen espaiiol,
incluyendo en su valoracion el flete y el segurap transporte que haya sido contratado a
una empresa nacional por el exportador y la priel@eguro de crédito a la exportacion, si el
servicio es prestado por medio de una empresanaciotro aspecto al que haréa frente es al
importe de los bienes y servicios extranjeros ipoados a la exportacion espafiola. Ademas
de las comisiones comerciales y los gastos loc#des.ultimo, los intereses del crédito
devengados y capitalizados durante el periodo sjmslicion del mismo, previa autorizacion
de la Direccion General de Comercio e Inversiones.

Otra ventaja que otorgan los créditos CARI es duexportador puede ofrecer un
medio para que los importadores extranjeros sadiea, y asi de este modo, que le hagan
pedidos mediante un crédito a largo plazo conpmde interés fijo.

Tan solo se podra financiar como maximo un 85%rdeaperacion de exportacion y
de las comisiones. Pero en cuanto a los gastole$ych puede hacer frente al 100%, siempre
y cuando algunos requisitos.

En los créditos CARI hay tres partes que intervierign primer lugar, el exportador
espafol y el importador extranjero, que suscrideacceerdo comercial de exportacion. En
segundo lugar, las entidades financieras privadpaf®las, que conceden los créditos a la
exportacion. Por ultimo, los organismos y entidagéblicas espafiolas, ICO, Direccion
General de Comercio e Inversiones y, en su cas8CEE que canalizan el apoyo oficial al
crédito de exportacion concedido

El crédito CARI de exportacion se puede clasiferatos siguientes tipos:

- Crédito comprador extranjero: el importador extanj que sera el deudor o prestatario,
recibe el crédito del banco espafiol. El exportadarional, como pago de la exportacion

recibira el importe del crédito.
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- Crédito suministrador nacional: El exportadorioaal da facilidades en cuanto al pago al
importador extranjero. El exportador acudira aldmespaol para refinanciar las facilidades
otorgadas, normalmente al descuento, y pasaradeegdor o prestatario.

- Arrendamiento financiero (leasing) en el casayde el correspondiente contrato tenga un
efecto equivalente a una venta.

- Operaciones de descuento sin recurso (forfaiting)

- Cualquier otra operacion crediticia destinada financiacion de exportaciones.

El funcionamiento de un crédito CARI est4d sometidgue se cumplan una serie de
condiciones financieras: que la moneda en la qu#mgue el crédito sea el euro, aunque la
operacion se realice en otra divisa, con una ptisde los 5 afos, para los paises de
Categoria | y de 10 afios, para los paises de c@dtjo

Otro aspecto a tener en cuenta es el tipo de mt€agnbién puede ser llamado como
Tipo de Interés Comercial de Referencia (CIRR sigla inglés). Se calcula mensualmente
para las monedas de la OCDE. Es valido entre las tH del mes en curso y 14 del mes
siguiente. Se fijar4 segun el dia en que la soticde CARI es presentada en el registro
oficial de entrada del ICO.

Por ultimo tenemos la tramitacion. Para solicitasie debe presentar una solicitud en
el ICO mediante una entidad de crédito que finateiexportacion. El ICO estudiara la
operacion vy, si es viable, le autorizarda, exceptadns casos que precisen de autorizacion
especial por parte de la Direccibn General de Comez Inversiones, dependiente del

Ministerio de Economia y Competitividad, emitiendn,ese caso, una carta de intenciones.

4.5 LINEAS DE MEDIACION ICO

En el periodo comprendido entre 1992 y 2012, el I@&std un total de 19.000
millones de euros, como apoyo al comercio extanediante sus Lineas de Mediacion a
pymes y a grandes empresas (Escolano Olivare§1R).2

Segun la web del ICO, las Lineas de Mediacion IG@n“lineas de financiacion en
las que el ICO actla a través de las Entidades aeli®, es decir, concede los fondos con la
intermediacion de las citadas EntidatleglCO: "Lineas ICO Internaciond. El

funcionamiento de las lineas de mediacion ICO queifligjado en la figura 10.

7 La lista de los paises se puede consultar enw@ksig enlace:
http://www.oecd.org/document/49/0,2340,en_2649 341901105_1 1 1 1,00.html
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Figura 10. Funcionamiento de las Lineas de Medmekd®d
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El ICO indica cuél sera la dotacion econdmicaltgtajué caracteristicas tiene,
ademas de las condiciones financieras de las ditsrdineas de financiacion. El Instituto
también firma contratos con las entidades de @é¢ddra comercializar sus lineas mediante
las redes de oficinas, a las que acuden los cliesmiebusca de financiacion. El riesgo por
algun impago, sera asumido por las Entidades déitGyéas cuales se encargaran del analisis
de la operacion y de determinar su viabilidad. Adeimdicaran cuales seran las garantias a
exigir para otorgar o no la financiacion. Una vezohada la operacion, dichas Entidades
formalizan los correspondientes contratos con dightes con los fondos que le son
entregados por el ICO. Si la financiacion que aaflCO no se devuelve por el cliente al
gue le fue otorgado el crédito, seran las entidddasédito, las que tengan que hacer frente a
la devolucién del mismo.

Actualmente en lo referente a la financiacionrimaeional, las Lineas de Mediacion
ICO ofrecen dos variables. La ICO Internacional@2§1lla ICO Exportadores 2016 (ICO:
“Lineas ICO Internacional”).

- ICO Internacional 2016. Hasta 12,5 millones de Euréinanciacion orientada a
auténomos y empresas espafiolas o mixtas con captaritariamente espafiol que
realicen inversiones productivas fuera del tenotoracional y/o necesiten cubrir sus

necesidades de liquidez. Su funcionamiento se eeenda Figura 11.
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Figura 11. Linea ICO internacional
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- ICO Exportacién 2016. Financiacion orientada &maomos y empresas con domicilio
social en Espafa que deseen obtener liquidez ntedihanticipo del importe de las facturas
procedentes de su actividad exportadora o cubgr dostes previos de produccion y
elaboracion de los bienes objeto de exportacios. d@ndiciones para la otorgacion del
crédito son las siguientes:

- Importe maximo por cliente: hasta 12,5 millonesedros de saldo vivo por cliente y

afio, en una o varias operaciones.

- Modalidad de la operacion: tipo de contrato dericiacion que acuerden el cliente

y la Entidad de Crédito.

- Tipo de interés: tipo Variable, mas el margenldstido por la Entidad de Crédito.

- Comisiones: la Entidad de Crédito no podra cobremisiones, salvo por

amortizacion anticipada obligatoria.

- Garantias: a determinar por la Entidad de Cratitola que se tramite la operacion.
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- Vigencia: se podran formalizar operaciones coriadad de Crédito hasta el 10 de
diciembre de 2016.

5. COBERTURA DE LOS RIESGOS COMERCIALES EXTERIORES

5.1 TIPOS DE RIESGOS: MEDIOS DE PAGO Y COBERTURAS

Existen multiples riesgos de que una exportaciéseaocobrada, ya sea en la cantidad
o0 el plazo acordados. Bien por causas de fuerzammaymo desastres naturales, bien por el
hecho de que el comprador no puede hacer frenie jpagjos.

Los medios de pago presentan diferentes tiposedgai Uno de los mas habituales
son los riesgos referentes al comprador, los dememns riesgos comerciales. En estos hay
un posible impago del importador, ya sea a cauddiga o por actuar de mala fe. Puede
ocurrir que el importador anule el contrato antesadmercancia sea embarcada, apareciendo
el riesgo de resoluciéon de contrato. Incluso, shé&acancia ya ha sido enviada y embarcada,
el importador puede no querer la mercancia, pqu&existe el riesgo de no aceptacion de la
mercancia. Otro tipo de riesgo es aquel que esatkride las circunstancia que atraviesa un
pais, ya sean politicas o econdmicas. A este risege denomina riesgo pais. Por altimo
otros tipos de riesgo son los riesgos de fuerzeomagnominados riesgos extraordinarios,
gue son ajenos a la voluntad de las partes.

Adicionalmente, las transacciones comerciales namonales, suelen conllevar un
riesgo de tipo de cambio, puesto que, en muchas cks operaciones se realizan en divisas
distintas a la moneda nacional. Sobre este ries$palslara mas adelante.

Existen tres alternativas para cubrir los riesgosarciales segun Abajo, L. et al.
(2005): a través de los medios de pago, medianseglro de crédito a la exportacion o a
través de los servicios de las empresas de fagtorfarfaiting.

Puesto que los medios de pago y las operacionaaering y Forfaiting ya se han

comentado, nos centraremos ahora en el segur@diéoca la exportacion.

5.2 EL SEGURO DE CREDITO A LA EXPORTACION

Los exportadores, al realizar operaciones de cavepta, pueden contratar un seguro
para las operaciones y, de este modo, cubren psgiérdidas. En Espafia, para contratar un
seguro que cubra a las empresas en sus operaaibe®cionales se puede suscribir una

poliza con diferentes compafias privadas como Magdrédito y Caucién, Coface Ibérica.
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No obstante, la mayoria de las operaciones queere) de seguro usan la cobertura de la
compafnia CESCE. Esta empresa, que es la cuartarade@ de crédito de Europa, es
miembro, a su vez, de la Unidn Internacional deuBegle Crédito e Inversiéon de Berna,
entidad que trata de armonizar las politicas emtoua seguros de sus estados miembros y
gue centra informacion sobre la solvencia de losak paises.
Como podemos observar en el Informe Anual de 2 4sta compaiia (CESCE,
2015), existen diversas pdlizas. Entre ellas, taxipales son:
a. Operaciones con plazo inferior a dos afios:
I. Podliza master. Cubre el riesgo de impago de latagea crédito que una empresa
efectue.
ii. Pdliza individual de crédito suministrador. Parapessas con exportaciones
puntuales.
iii. Podliza individual de créditos documentarios. Spaea que las entidades financieras
puedan confirmar los créditos documentarios enstidor entidades extranjeras,
siempre y cuando, el crédito sea para instrumeatakl pago de una operacion

espafiola de exportacion.

o

Operaciones con plazo igual o superior a dos afios:

i. Poliza de crédito comprador. Sirve para garantaala entidad financiera el
reembolso del crédito otorgado a un comprador ejera, cuando adquiere bienes y
servicios espafioles y se produce una situaciompago del crédito.

ii. Pdliza individual de crédito suministrador. El espdor queda asegurado frente a
las situaciones de resolucion de contratos y ridggorédito.

iii. Pdliza de garantias bancarias. Los bancos quedidertns ante el riesgo de impago
de un crédito concedido al exportador espafiol f[@afabricacién de un producto
cuyo fin es la exportacion, siempre y cuando sga ba pedido firme o para el
descuento bancario de los efectos emitidos en naogddanjera.

iv. Seguro a exportadores por riesgo de ejecucion ateds. El exportador queda
asegurado frente a los riesgos de ejecucion indethédlas fianzas por parte del
contratante extranjero.

El Congreso aprobé la privatizacion de CESCE |aafie 2014. Este se consideraba
un paso previo a la privatizacion de la parte duestado tenia en esta organizacion. A partir
de ese momento, CESCE seria nombrada como Agester@en capital privado por un

8Ley 8/2014, de 22 de abril, sobre cobertura ponizudel Estado de los riesgos de la internacicacitin de la
economia espafiola, que entré en vigor el 23 de didi mismo afio.
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periodo de 8 afios. No obstante, esto no llegd dupnse, por lo que la privatizacion de la
aseguradora sera una tarea para el proximo Gobiputiendo incluso seguir conservando
su titularidad publica (Triper, J. M., 2015).

5.3 COBERTURA DEL RIESGO DE CAMBIO

El riesgo de cambio se produce a consecuencia eldagudivisas empleadas en las
operaciones de comercio internacional no tienewalor estable, fluctuando diariamente por
diferentes causas: la oferta y la demanda de lanajigiferentes crisis econémicas o
financieras y variaciones en los tipos de interés.

En la zona euro este problema ya ha desapargmidsio que al utilizar la misma
moneda se elimina el riesgo de cambio. Este pdésaparecer si las compafias hiciesen sus
pagos al contado, aunque esto no ocurre en cagimarocasion.

En la actualidad el doélar estadounidense es la deohegemonica mundial, siendo la
divisa en la que se realizan la mayoria de lasagpmres y de la que tendremos que
preocuparnos para el riesgo de cambio en las oglesicomerciales exteriores.

La evolucion de los mercados y los procesos devamion financiera han dado lugar
a la aparicién de diversos instrumentos para lartota de este riesgo. No obstante, para
poder entender en profundidad estas férmulas, sed@sario realizar un estudio detallado de
los mismos, objetivo que excede al de este tralgolria ser un tema interesante para
estudios posteriores.

Simplemente, haremos una breve alusién a los detsuimentos mas utilizados
(BBVA: " ¢Como asegurar el cambio de divisgs”

a) Seguro de cambio. No es un seguro estrictameinie, que consiste en la
compraventa de divisas a plazo.

b) Opciones sobre divisas. Es el instrumento mégado y se usan cuando se
venden divisas con un indice alto de volatilidadeas otorgan al comprador derecho a
comprar o vender un importe determinado de divesa®l futuro, con un tipo de cambio
prefijado a cambio de desembolsar una prima.

Si la divisa, tiene mucha volatilidad y contratarmaasseguro de cambio para cubrir el
riesgo, no siempre podriamos beneficiarnos puestoed seguro de cambio es un precio
cerrado. Mientras que si contratamos una opcionnas podriamos beneficiar como
compensacion al derecho adquirido de no ejerogpdadn, en el supuesto de que la divisa se
deprecie.
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CONCLUSIONES

El comercio internacional es muy importante, y& gontribuye al aumento de la
rigueza de los paises. Ademas es necesario, parquexiste ningun pais que sea
autosuficiente, incluso los mas ricos necesitanradeirsos que obtienen por medio del
comercio internacional.

Para mejorar las relaciones comerciales hay grde@aises que entran en proceso de
integracion econdmica. También es importante daestda labor de las instituciones
econdmicas internacionales hoy en dia, ya que glieamino para los estados y facilitan el
desarrollo del comercio internacional.

Uno de los aspectos mas relevantes que deben pismtéas empresas en sus
relaciones comerciales exteriores, es la elecciéinntedio de pago mas adecuado. Su
importancia radica en las dificultades que implidas operaciones de compraventa
internacional, en las cuales intervienen agentes didtintos paises, con diferentes
caracteristicas como pueden ser las legislaciomesdh pais, los diferentes usos mercantiles
o las barreras de los idiomas.

En el presente trabajo hemos podido observar fasedies soluciones para que el
comercio internacional de cualquier empresa tengm llesempefio. Con las caracteristicas
presentadas, sus principales ventajas y desven&jasse un gran abanico de posibilidades,
gue puede adaptarse a las diferentes situaciolasscme se tenga que enfrentar la empresa.
Esta debe elegir el medio de pago que le supong&mbr coste posible, pero que le permita
solventar el riesgo de cobro. Para ello utilizdarenedio que le aporte la cobertura necesaria
en cada situacion.

Para elegir el medio de pago correcto, hay que Emeuenta una serie de variables.
La mas importante es la confianza que se tengdacotra parte contractual. Cuanto menor
sea esta confianza, mayor seguridad de cobrodaéener el medio de pago elegido.

Otro factor a tener en cuenta a la hora de elégireglio de pago es la inestabilidad
politica de un pais. Cuando un pais presente ikgdéal politica, se deberia elegir el crédito
documentario, ya que este medio de pago, preseatmayor garantia de cobro.

Ademas de una buena eleccion del medio de pagae, |parempresas es
fundamental disponer de mecanismos de financiagiosus procesos de comercializacion
con agentes de otros paises.

Las empresas cada vez tienen mas operaciones dgotonmternacional, y a mayor

volumen de estas exportaciones o importacioneseddgc®s o mercancias, las empresas
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precisaran de una mayor financiacion y de mas sesufinancieros, para asi cubrir las
necesidades financieras que le surgen a la empmesal desarrollo de su actividad
internacional. Existen férmulas para financiar dantas importaciones como las
exportaciones. En la mayoria de los casos estaci@eon la conceden entidades bancarias.
Sin embargo, en las importaciones, el hecho de ejueendedor extranjero permita un
aplazamiento del pago es ya una fuente de finadai@gie se deberia tratar de aprovechar al
maximo.

Igualmente es importante tener en cuenta las f@sndé apoyo al comercio exterior
proporcionados por organismos publicos que pueeledesgran utilidad en estos casos.

Si bien el trabajo ha desarrollado una exposiciéscdptiva tanto de los distintos
medios de pago internacionales, como de las diwensadalidades de financiacion de
exportaciones e importaciones, el objetivo iniel@ haber llevado a cabo también un analisis
cuantitativo del uso de estos instrumentos en Espddi obstante, la dificultad de acceso a la
informacion estadistica lo ha impedido. En cualquoéso, consideramos que esta podria ser
una buena linea a seguir para futuros trabajos.

De igual modo, seria interesante seguir profundiasen los productos de cobertura
de riesgo en el comercio internacional. En este,adeda la excesiva extension del tema, tan

solo hemos realizado un breve planteamiento.
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